
鼎阳科技：频谱分析仪等射频微波类产品的市场需求持续快速增长
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6月7日，鼎阳科技发布投资者关系活动记录表，公司于6月6日接待国信证券股份有限公司和招银理财有限责任公司调研。在这次调研中，鼎阳科技表示，随着 5G、基于 5G 的应用、物联网、汽车电子、医疗电子的兴起与发展，市场对频谱分析仪、射频微波信号发生器和矢量网络分析仪等射频微波类产品的需求持续快速增长。

Q1：请问市场对公司产品的需求主要来源于哪些方面？

A1：通用电子测试测量仪器是信息技术产品研发、生产制造的测量装备，主要用于客户的研发和生产环节，客户需求主要分为三类：第一，通信、半导体、新能源等产业的发展带来设备的增量需求；第二，技术迭代带来通用电子测试测量仪器的升级需求；第三，产品达到使用年限带来的换新需求。公司产品矩阵完善，细分市场覆盖全面，产品广泛应用于通信、半导体、汽车电子、医疗电子、消费电子、教育科研等领域，下游行业分布较为广泛。

此外，随着 5G、基于 5G 的应用、物联网、汽车电子、医疗电子的兴起与发展，市场对频谱分析仪、射频微波信号发生器和矢量网络分析仪等射频微波类产品的需求也持续快速增长。公司射频微波信号发生器、频谱分析仪和矢量网络分析仪等射频微波类产品矩阵完善，并持续保持较高的增长势头和较强的盈利能力。2023年，公司境内射频微波类产品同比增长 59.70%，高于公司整体营业收入同比增速，为公司营业收入的增长带来了积极影响。

公司是国内极少数具有数字示波器、信号发生器、频谱分析仪和矢量网络分析仪四大通用电子测试测量仪器主力产品研发、生产和全球化品牌销售能力的通用电子测试测量仪器厂家，同时也是国内极少数同时拥有这四大主力产品并且四大主力产品全线进入高端领域的企业。依靠持续的品牌建设、全球化的销售渠道、稳定的产品品质以及明显的性价比优势，综合竞争力国内领先，随着全球市场渗透率的不断提升，未来公司的营业收入增长空间广阔。

Q2：请问公司高端产品的营业收入占总营业收入的比例是多少？

A2：2023 年，高端产品占比提升至 22%，比去年同期的 18%提升 4 个百分点，高端产品营业收入同比增长 55.00%，拉动四大类产品平均单价同比提升 23.38%。

从产品的销售单价上看，销售单价 3 万以上的产品，销售额同比增长 89.91%，销售单价 5 万以上的产品，销售额增长 157.82%。

高端新产品的快速放量，特别是射频微波类产品和高分辨率数字示波器产品表现尤为突出，为公司营业收入带来了增量增长，也进一步加强公司整体盈利能力。

2020 年以来，公司共发布 11 款高端新产品，截至目前公司高端产品具体情况如下：
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Q3：公司海外销售主要分布在哪些区域？

A3：国际市场上公司主要销售区域为北美、欧洲、亚非拉及其他地区，经过十几年的积累，公司已经在全球建立了稳定的销售体系，为公司新产品的快速导入奠定了基础。

公司在美国和德国均设立了子公司，公司经销商数量较多、分布广泛，目前公司产品和服务远销全球 80 多个国家和地区。近年来，公司在日本成立了子公司，扩大了在亚太地区的覆盖范围。基于公司长期的技术积累，公司高端化战略的不断推进，可与国外优势企业竞争的高端产品特别是射频微波类产品不断丰富，凭借公司稳定完善的渠道和品牌积累，公司在海外市场的竞争优势将逐步加强。2023 年公司境外市场营业收入稳中有升，同比增长 16.80%，同比增速相较 2022 年的14.51%提升 2.29 个百分点。

未来公司将继续保持在欧美主要市场的推广力度，加快新产品导入，定期对经销商进行产品培训，持续巩固和强化产品在欧美市场的竞争力。同时，公司将进一步加强对日本、韩国市场的推广，以及对印度、东南亚等新兴市场的推广，提升当地市场的占有率。

Q4：公司的经销商账期一般是多久？

A4：公司部分核心经销商存在一定的账期，通过给予合作时间较长、信用情况较好的经销商账期政策，以支持其销售和加深合作关系，账期一般为 30-90 天不等。

Q5：请介绍一下公司研发人员数量的增长情况？

A5：2023 年，公司研发人员共 213 人，较年初 156 人增长 36.54%，研发人员占比为 46.10%，研发队伍进一步壮大。2021 年 12 月上市以来公司研发人员数量增加了 80.51%，公司始终将研发作为核心驱动力，持续加大研发投入，优化产品结构，提升公司持续盈利能力，提升市场地位。


